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Sevilla, 15 de Octubre de 2019 

 

Tier1 Technology, S.A. (en adelante “Tier1”, la “Sociedad” o el “Emisor”), en virtud de lo previsto en el 

artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso de mercado y en los artículos 226 y 227 del 

texto refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 

de octubre, y disposiciones concordantes, así como en la Circular 06/2018 del Mercado Alternativo 

Bursátil (MAB), pone a disposición del mercado la información financiera, correspondiente al primer 

semestre del ejercicio 2019, siguiente:  

1. Informe económico del primer semestre del ejercicio 2019. 

2. Informe de Revisión Limitada del auditor de la Sociedad, Ernst &Young, S.L., correspondiente a los 

estados financieros intermedios consolidados a 30 de Junio de 2019. 

3. Estados financieros intermedios consolidados, a 30 de Junio de 2019, de Tier1 y sociedades 

dependientes, junto a sus notas explicativas. 

4. Información financiera de carácter individual de Tier1 correspondiente al primer semestre de 2019. 

 

Dichos Estados Financieros intermedios consolidados han sido formulados por el Consejo de 

Administración de Tier1 el día 11 de Octubre de 2019. 

 

Atentamente, 

 

Francisco Javier Rubio González 

Presidente del Consejo de Administración 
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1.- Alternative Stock Market. 

Tier1 Technology, S.A. (hereinafter Tier1) started trading on the 

Alternative Stock Market (MAB) on June 2018. 

The flotation share Price was 16,0 euros. The quotation per share at June 

30, 2019 was 17,4 euros, which means a market capitalization of 

17.400.000 euros. 

At June 30, 2019 the main shareholders of Tier1 are: 

 

Microsistemas y Software (*) 61,38% 
Other Board of Directors members 17,53% 
Management 11,58% 

 
90,49% 

Other shareholders 9,51% 

 
100,00% 

 

 (*) Company owned by Francisco Javier Rubio González, President and 

Executive Director of Tier1. 

 

1.1.- Nomination for the European Small and Mid-Cap Awards. 

“Rising Star” Category. 

Tier1 Technology, S.A. has been the company proposed by BME-MAB for 

the annual European Small and Mid-Cap Awards in the "Rising Star" 

category for the 2019 edition. It has finally been shortlisted from some 27 

nominations over 12 countries, listed on ten different European stock 

exchanges. The nomination is based on the performance of Tier1 

Technology among quoted SMEs with a market capitalization of up to 50 

million euros. The shortlisted companies in this category are also 

recognized as an emerging business with growth potential.  

 



 

 

 

 

As well as Tier1 there are two more European companies shortlisted. The 

winners will be announced during the Awards Ceremony on 12 November 

2019 at the Theatre de Vaudeville in Brussels.  

 

2. - Financial and Equity Evolution. 

The main figures of the consolidated balance sheet are summarized 

below: 

 

This figures show the solvency and liquidity of Tier1 Group. 

 The Net Financial Debt is positive (the cash position is higher than the 

financial debt) in 2018 and also in 2019. 

The bank debt is 120 thousand euros (much lower to the cash available in 

the Group) and comes from subsidiaries. 

The remaining debts correspond to loans granted by organizations in 

support of the Group's R&D activities. They are very long operations and 

do not accrue interest (except for a minority party that accrues interest at 

rates below market rates). 

 

 

 

 

(K euros)     30/06/2019 31/12/2018

TOTAL ASSETS 6.520 6.939

TOTAL EQUITY 3.052 3.222

NON CURRENT ASSESTS 1.182 1.169

CURRENTS ASSETS 5.338 5.770

FINANCIAL DEBTS-BANKS 120 171

GOVERMENT ENTITIES 1.138 955

ST FINANCIAL ASSETS 1.317 1.213



 

 

 

3. - Economic Performance. 

3.1. -Sales Revenue information. 

The revenue segmentation by business line is:  

 

 

 

Sales revenue by business line 

 

 

(k euros) 30/06/2019 30/06/2018 % ∆

Own products (Licenses, licenses renewals and services) 1.452 1.357 7,0%

Infrastructure deployment, maintenance and supply 2.471 2.953 -16,3%

Others 695 872 -20,3%

TOTAL 4.618 5.182 -10,9%

Sales Revenue

31% 

54% 

15% 

June 30, 2019 

Own products Infrastructures Others

26% 

57% 

17% 

June 30, 2018 

Own products Infrastructures Others



 

 

 

 

The decrease in the total sales figure is basically due to the business line 

related to IT Infrastructures. 

Revenue from Own Product (Comerzzia and other group-owned software) 

has increased 7.0% in comparison to the first half of 2018. 

The Group continues focusing its activity towards Retail and Distribution 

Sector, so as revenues coming from clients of that sector are 59% of the 

first half revenues.  

 

 

The evolution of recurrent revenues during the first half of 2019 and 2018 

is as follows: 

 

 

 

 

59% 

34% 

4% 3% 

Sector Segmentation  
June 2019  

   Retail and Distribution Industry Public Sector Others

(k euros) 30/06/2019 30/06/2018 % ∆

Own products 950 803 18,3%

Infrastructure maintenance 1.976 1.974 0,1%

Total 2.926 2.777 5,4%

Recurrent Revenues



 

 

 

 

The growth of recurring revenues of Own Product of 18.3% stands out. 

This is due to the renewals of licenses that accumulate as a result of the 

larger number of client that use the Tier1 Group software solutions. 

 

3.2. - Results information. 

The main data that reflect the consolidated income statements for the 

first half of 2019 and 2018 are: 

 

  

(*) EBITDA = Operating income + Amortization 

(**)The figures for the first half of 2018 include expenses for going public 

that amounted to 175 thousand euros (without considering its fiscal 

effect).  

The evolution of results is affected by the decrease in income reported in 

the previous point. 

 

 

 

 

 

 

(k euros)     30/06/2019 30/06/2018 (**)

Sales Revenue 4.618 5.182

Operating income 349 395

EBITDA (*) 494 520

Total profit 274 322

Profit for the parent company 250 334



 

 

 

 

3.3. - Contracting data information. 

We detail the contracting data as of June 30 and August 31, 2019: 

 

There is a decrease in contracting figures at June 30 in comparison 

compared to 2018. This has been due to the delay in the signing of some 

projects. 

The cumulative contracting at August 31, 2019 exceeds that of the same 

period of the previous year. This is due to the growth in Own Product 

business line. The contracting of infrastructure services is still lower than 

in the previous year. 

 

 

The growth in contracting from Own software products line was 63% at 

August 31. It is due to comerzzia product mainly. 

 

 

 

 

(k euros) 30/06/2019 30/06/2018

Own products (Licenses, licenses renewals and services) 918 912

Infrastructure deployment, maintenance and supply 1.888 1.993

Others 73 95

TOTAL 2.879 3.000

Contracting data

(K euros) 31/08/2019 31/08/2018

Own products (Licenses, licenses renewals and services) 1.799 1.101

Infrastructure deployment, maintenance and supply 2.550 2.884

Others 86 108

TOTAL 4.435 4.093

Contracting Data



 

 

 

 

4.- Research and development projects. 

The Group continues investing in research and development of its own 

software products and mainly in comerzzia software, in which is based its 

strategy. 

Nowadays it is developing the following projects:  

 “Comerzzia flag” which is an improvement and expansion of 

software capabilities for retail sector stores, which facilitates the 

transactions in a more agile and easy way between loyal customers 

and stores.  

 

 “Collaborative ERP + B2B2C” for cooperatives and / or distribution 

companies. The project provides technological tools shared 

between the main company and its partners or distributors. On the 

one hand, it automates business processes among all partner 

companies and, on the other hand, it speeds up the implementation 

of intelligent online sales solutions.  

 

Both projects have economic aids from Corporación Tecnológica de 

Andalucía. Some of them are non-repayable grants and others are long 

term credits without financial cost. 
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1.- Mercado Alternativo Bursátil 

Tier1 Technology, S.A. (en adelante Tier1) inició su cotización en el 

Mercado Alternativo Bursátil MAB en Junio de 2018. 

El precio de salida fue de 16,0 euros por acción. La cotización a 30 de junio 

de 2019 era de 17,4 euros por acción, lo que supone una capitalización 

bursátil de 17.400.000 euros. 

Al 30 de junio de 2019 los principales accionistas de Tier1 son los 

siguientes: 

 

Microsistemas y Software (*) 61,38% 
Otros miembros del Consejo de Administración 17,53% 
Directivos 11,58% 

 
90,49% 

Otros accionistas 9,51% 

 
100,00% 

 

 (*) Sociedad de Don Francisco Javier Rubio González, Presidente y 

Consejero Delegado de Tier1. 

 

1.1.- Nominación Small and Mid-cap Awards en la categoría 

"Rising Star" 

Tier1 Technology,S.A. ha sido  la empresa propuesta por BME- MAB a los 

premios anuales europeos Small and Mid-cap Awards en la categoría 

"Rising Star" para la edición de 2019.  Finalmente ha sido preseleccionada 

como finalista entre unas 27 compañías  nominadas en 12 países, que 

cotizan en unas diez bolsas europeas diferentes. La nominación se basa en 

el rendimiento de Tier1 Technology entre las PYME que cotizan en bolsa 

con una capitalización de mercado de hasta 50 millones de euros. Las 

compañías preseleccionadas en esta categoría también son reconocidas 

como un negocio emergente con potencial de crecimiento.  



 

 

 

 

El ganador del premio, al que optan junto con Tier1 otras dos empresas 

europeas, se conocerá en la ceremonia que se celebrará, el 12 de 

noviembre de 2019 en el Théâtre de Vaudeville de Bruselas. 

 

2.- Evolución de la situación financiera y patrimonial. 

Las principales magnitudes financieras que reflejan el balance de situación 

consolidado son las siguientes:  

 

 

Estos datos reflejan la solvencia y liquidez del Grupo Tier1. 

 La posición financiera neta es positiva (la tesorería supera a la deuda 

financiera) en ambas fechas. 

El endeudamiento bancario es de 120 miles de euros (muy inferior a la 

tesorería disponible por el Grupo) y procede de sociedades dependientes. 

El restante endeudamiento corresponde a préstamos otorgados por 

organismos en apoyo a las actividades de I+D del Grupo. Son operaciones 

a muy largo y no devengan intereses (salvo una parte minoritaria que 

devenga intereses a tipos inferiores a los de mercado). 

 

 

 

(Miles de euros  )     30/06/2019 31/12/2018

ACTIVO TOTAL 6.520 6.939

PATRIMONIO NETO 3.052 3.222

ACTIVOS NO CORRIENTES 1.182 1.169

ACTIVOS CORRIENTES 5.338 5.770

DEUDA FINANCIERA - BANCOS 120 171

AYUDAS REEMBOLSABLES 1.138 955

TESORERÍA 1.317 1.213



 

 

 

 

3.- Evolución económica 

3.1.- Datos ventas 

Los ingresos por línea de negocio son los siguientes:  

 

 

Ventas por línea de negocio 

 

 

(Miles de euros) 30/06/2019 30/06/2018 % ∆

Producto Propio (Licencias, renovaciones y servicios) 1.452 1.357 7,0%

Suministro, despliegue, mantenimiento Infraestructura 2.471 2.953 -16,3%

Otros 695 872 -20,3%

TOTAL 4.618 5.182 -10,9%

Datos ventas

31% 

54% 

15% 

30 de Junio 2019 

Producto Propio Infraestructuras Otros

26% 

57% 

17% 

30 de Junio 2018 

Producto Propio Infraestructuras Otros



 

 

 

 

La disminución de la cifra total de ventas es debida básicamente a la  línea 

de negocio relacionada con Infraestructuras TI. 

Los ingresos por Producto Propio (comerzzia y otros software propiedad 

del grupo) han aumentado un 7,0% en comparación con el primer 

semestre del ejercicio anterior.  

El Grupo sigue orientando su actividad hacia el sector del Comercio y la 

Distribución, de manera que los ingresos procedentes de clientes de este 

sector suponen un 59% de la cifra de negocios del primer semestre. 

 

 

 

La evolución de los ingresos recurrentes durante el primer semestre del 

2019 y 2018 es la siguiente:  

 

 

59% 

34% 

4% 3% 

Ventas por sector a 30 de junio de 2019  

   Comercio y distribución    Industria Sector Público    Resto

(Miles de euros) 30/06/2019 30/06/2018 % ∆

Producto propio 950 803 18,3%

Mantenimiento infraestructura 1.976 1.974 0,1%

Total 2.926 2.777 5,4%

Negocio Recurrente



 

 

 

 

Destaca el crecimiento de los ingresos recurrentes de Producto Propio del 

18,3%, lo que obedece a las renovaciones de licencias que se acumulan 

como consecuencia de la mayor base de clientes usuarios de soluciones 

software del Grupo Tier1. 

 
  

3.2.- Resultados. 

Los principales datos que reflejan las cuentas de resultados consolidadas 

del primer semestre de 2019 y 2018 son: 

 

(*) EBITDA = Resultado de explotación + Amortización de inmovilizado 

(**) Las  cifras del primer semestre de 2018 recogen los gastos por la 

salida al MAB que ascendieron a 175 miles de euros (sin considerar su 

efecto fiscal). 

La evolución de resultados está afectada por la caída de ingresos 

informada en el punto anterior. 

 

 

 

 

 

 

 

(Miles de euros  )     30/06/2019 30/06/2018 (**)

Cifra de negocios 4.618 5.182

Resultado Explotación 349 395

EBITDA (*) 494 520

Total Resultado 274 322

Resultado atribuido sociedad dominante 250 334



 

 

 

 

3.3.- Datos contratación 

Detallamos los datos de contratación a  30 de junio y a 31 de Agosto de 

2019: 

 

 

A 30 de Junio se observa una disminución en la cifras de contratación 

respecto al año 2018. Esto se ha debido al retraso en la firma de algunos 

proyectos.  

Al 31 de agosto de 2019 la contratación acumulada del ejercicio supera a 

la del mismo periodo del año anterior. Ello se debe al crecimiento de la 

contratación de Producto Propio. La contratación de servicios de 

infraestructura sigue siendo inferior a la del ejercicio anterior. 

 

 

 

El crecimiento de la contratación de Producto Propio a 31 de agosto ha 

sido del 63% y es debido fundamentalmente al producto comerzzia.  

 

 

(Miles de euros) 30/06/2019 30/06/2018

Producto Propio (Licencias, renovaciones y servicios) 918 912

Suministro, despliegue y mantenimiento Infraestructura 1.888 1.993

Otros 73 95

TOTAL 2.879 3.000

Datos Contratación

(Miles de euros) 31/08/2019 31/08/2018

Producto Propio (Licencias, renovaciones y servicios) 1.799 1.101

Suministro, despliegue y mantenimiento Infraestructura 2.550 2.884

Otros 86 108

TOTAL 4.435 4.093

Datos Contratación



 

 

 

 

4.- Actividades de Investigación y Desarrollo 

El Grupo continúa invirtiendo en el desarrollo e innovación sus propios 

productos  software, fundamentalmente en el software comerzzia, base 

de su apuesta estratégica. 

Actualmente está desarrollando los siguientes proyectos: 

 “Comerzzia flag” que supone una mejora y ampliación de utilidades 

del software, destinado a las tiendas del sector retail, que facilita la 

realización de transacciones de manera más ágil y cómoda, entre 

clientes fidelizados y establecimientos comerciales. 

 

 “ERP Colaborativo + B2B2C” destinado a cooperativas y/o empresas 

distribuidoras. El proyecto proporciona herramientas tecnológicas 

compartidas entre la empresa principal y sus socios o distribuidores. 

Por una parte, automatiza procesos empresariales entre todas las 

empresas socio y, por otra parte, agiliza la puesta en marcha de 

soluciones de venta online inteligentes.  

Ambos proyectos cuentan con incentivos, tanto a fondo perdido como 

créditos reembolsables sin interés, de Corporación Tecnológica de 

Andalucía. 


































































































































